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STECHOME 
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DESDE LA NECESIDAD… 
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Y COMO PUNTOS CLAVE… 



6 

DESARROLLOS 
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TECNOLOGÍA Y EVOLUCIÓN 
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EXPERIENCIAS 
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CASOS PRÁCTICOS 
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RETOS FUTUROS 



• Hay un gran mercado en la gestión de la 
energía dentro del mundo residencial. 

• La tecnología facilita la prestación de servicios 
siempre y cuando se piense en la utilización y 
explotación de la misma. 

• Que la integración de datos y 
comportamientos puesta al servicio de los 
usuarios es el mejor impulsor de la eficiencia 
y el ahorro. 
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CONCLUSIÓN 



MUCHAS GRACIAS 

• Luis Mª Sánchez García 

(Resp. De desarrollo de negocio ) 
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